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TÜV AkTUEll

TÜV NORD

Stützpunkte
Hauptuntersuchungen, Sicherheitsprü-
fungen, Abgasuntersuchungen und 
Gasanlagenprüfungen dürfen nur an 
Prüfstützpunkten durchgeführt werden, 
deren bauliche Ausgestaltung und Ausrüs-
tung der Anlage VIIId zum Paragraphen 
29 der StVZO entsprechen. Die Einhal-
tung der Vorgaben muss dabei erstmalig 
vor der Inbetriebnahme eines Prüfstütz-
punkts durch die Überwachungsorgani-
sation kontrolliert werden, die dort tätig 

wird. Die Überprüfung der baulichen 
Ausgestaltung und Ausrüstung ist mindes-
tens alle  drei Jahre zu wiederholen. Die 
mit der Prüfung beauftragte Institution 
oder Person darf während der Geschäfts-
zeit den Prüfstützpunkt betreten, dort die 
erforderlichen Prüfungen vornehmen und 
vorgeschriebene Aufzeichnungen einse-
hen. Der Inhaber des Prüfstützpunktes hat 
dies, soweit erforderlich, zu unterstützen. 
Bei der Überprüfung von Prüfstützpunk-

ten wird teilweise bemängelt, dass keine 
Entgeltlisten der Überwachungsorganisa-
tion aushängen. Laut Anlage VIIIb zum 
Paragraphen 29 der StVZO (Preisanga-
benverordnung) ist dies jedoch auch nicht 
erforderlich. Es muss lediglich auf Nach-
frage die Entgeltliste in ihren Hauptbe-
standteilen vorgelegt werden. Diese stellt 
TÜV NORD Mobilität übrigens allen 
Partnerwerkstätten und -autohäusern  
zur Verfügung.

TÜV SÜD

US-Import
Die Stärke des Euro ist momentan sehr 
verlockend für Liebhaber von US-Wagen. 
Auch Re-Importe erscheinen vielen Auto-
käufern derzeit höchstinteressant. TÜV 
SÜD empfiehlt dennoch, den Kauf von 
Neu- oder Gebrauchtwagen in den USA 
sehr genau zu prüfen: Viele Kosten 
erschließen sich erst auf den zweiten Blick. 
Grundsätzlich ist ein Auto auf die 

Vorschriften des Landes angepasst, in dem 
es in den Verkehr gebracht wird. Diese 
Regelungen weichen mitunter stark von 
den deutschen Bau- und Betriebsvor-
schriften der Straßenverkehrs-Zulas-
sungs-Ordnung (StVZO) ab. Wer sich 
unsicher ist, sollte zum Direktimporteur 
gehen, rät der TÜV SÜD. Oder aber zur 
Werkstatt seines Vertrauens. Dort sollten 
sich Autofahrer mit einem Faible für US-
Fahrzeuge vorab informieren, welche 
technischen Anpassungen oder Zulas-
sungen für den Importwagen erforderlich 
sind – die Umrüstung von Reifen, Brem-

sen oder Licht beispielsweise kann teuer 
werden. Der Preisvorteil ist dann schnell 
dahin! Die TÜV-SÜD-Fachleute weisen 
weiter darauf hin, dass nur wenige US-
Autohersteller weltweite Garantien bieten. 
Ein gesetzlicher Anspruch auf Garantie-
leistungen wie bei Importen aus EU-
Ländern besteht nicht. 

Umfassende Informationen zum Thema und 
zu den erforderlichen Gutachten gibt es 
unter www.tuev-sued.de im Privatkunden-
Bereich Auto&Fahrzeuge unter dem Button 
Zulassungen&Import.

TÜV-Kontakte

TÜV NORD Mobilität
TÜV NORD AG
Klaus Jürgensen
Tel. 05 11/9 86-10 10
Fax 05 11/9 86-21 05
kljuergensen@tuev-nord.de

TÜV SÜD Auto Service
Wolfgang Eichler
Tel. 0 89/57 91-16 52
Fax 0 89/57 91-23 81
wolfgang.eichler@tuev-sued.de

TÜV Rheinland Group
Andreas Schumm
Tel. 02 21/8 06-33 20
Fax 02 21/8 06-27 24
andreas.schumm@de.tuev.com

Oldsmobile, Lincoln, Saturn oder, wie auf dem Bild, der Buick – US-Marken sind auch bei uns beliebt

Bild: GM
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VdTÜV

Beste Marke
Eine besondere Auszeichnung erhielten 
die TÜV-Unternehmen in der März-
Ausgabe der Zeitschrift „auto motor und 
sport“ (ams): Die ams-Leser kürten 
„TÜV“ zur besten Marke im Bereich der 
Fahrzeugprüfungen. 

„Wir freuen uns über diesen beeindru-
ckenden Erfolg und bedanken uns bei den 
auto motor und sport-Lesern für das 
Vertrauen“, kommentierte Dr. Klaus Brüg-
gemann, geschäftsführendes Präsidiums-
mitglied des VdTÜV, das Umfrageergeb-
nis. Es zeige, dass die Marke „TÜV“ in der 
Bevölkerung ein hohes Ansehen genießt, 
welches sich die einzelnen TÜV-Unter-
nehmen durch ihre hohe Kompetenz, 
Verlässlichkeit und Qualität erworben 
haben. „Die Kunden wissen genau, dass 
es eine TÜV-Prüfung nur beim TÜV gibt“, 
so Brüggemann.

Die TÜV betreiben in Deutschland 
über 900 Niederlassungen und nehmen 
jährlich rund 12 Millionen Hauptunter-
suchungen ab. An der Umfrage der Zeit-
schrift „auto motor und sport“ nahmen 
über 100.000 Leser teil.

TÜV Termine im Juni und Juli 2008

mit

TÜV
aktuell

TÜV Nord Akademie/www.tuev-nord.de 
Kommunikation und Rhetorik Berlin 

Hannover
Köln
München

02.-03.06.2008
11.-12.06.2008
25.-26.06.2008
28.-29.06.2008

Tel. 0 30/20 17 74 47
Tel. 05 11/9 86 19 11
Tel. 02 21/94 53 52 10
Tel. 0 40/85 57 25 80

Die Betriebssicherheitsverordnung Berlin
Halle

04.06.2008
09.07.2008

Tel. 0 30/20 17 74 48
Tel. 03 45/5 68 69 51

Beschwerden kundenorientiert behandeln – Besseres 
Verhalten im Kundengespräch

Hamburg 
Berlin

09.-10.06.2008
02.-04.07.2008

Tel. 0 40/85 57 25 80
Tel. 0 30/20 17 74 47

Selbst- und Zeitmanagement – Steigerung der Effizi-
enz und Effektivität

Hamburg
Essen

12.04.2006
12.13.2006

Tel. 0 40/85 57 25 80
Tel. 02 01/3 19 55 23

Verhandlungs- und Verkaufgespräche Berlin 12.-13.6.2008 Tel. 0 30/20 17 74 47

TÜV Rheinland Akademie GmbH/www.tuev-akademie.de
Umgang mit Kundenbeschwerden Stuttgart 03.06.2008 Tel. 08 00/8 48 40 06
Rechtliche Verantwortung von Führungskräften aus 
technischen Bereichen 

Frankfurt
Dresden

03.06.2008
01.07.2008

Tel. 08 00/8 48 40 06 

Investition in die Erhaltung Ihrer Arbeitskraft: Die 
perfekte Welle – der perfekte Arbeitstag

Nürnberg 05.06.2008 Tel. 08 00/8 48 40 06

Erfolgreich verhandeln auch in schwierigen Situati-
onen

Nürnberg 16.-17.06.2008 Tel. 09 11/6 55 49 57

Rechte, Pflichten und Haftung eines GmbH-
Geschäftsführers 

Schwedt 30.06.2008 Tel. 08 00/8 48 40 06

TÜV Süd Akademie/www.tuev-sued.de/weiterbildung; *LUEG Consult GmbH/www.lueg-consult.de 
Fit als neue Führungskraft – der Schritt vom Kollegen 
zum Vorgesetzten

Ausgburg
Leipzig

04.-06.06.2008
11.-13.06.2008

Tel. 08 21/5 90 42 96
Tel. 03 75/5 67 08 17

Vertrieb und Verkauf – Topkundengespräche noch 
erfolgreicher führen 

München
Frankfurt

09.-10.06.2008
11.-12.06.2008

Tel. 0 89/57 91 42 91
Tel. 0 69/5 09 29 96 12

Umweltrecht für Führungskräfte – die Verantwort-
lichkeiten der Geschäftsführung

Berlin 04.07.2008 Tel. 03 41/4 65 33 87

* Grundlagen der Hybrid- und Brennstoffzellentech-
nik an Fahrzeugen

Mannheim
Köln

11.06.2008
16.06.2008

Tel. 0 23 61/3 06 96-63, Fax -77

Praxistipp

Prozessoptimierung
Lohnen aufwändige Instandsetzungsar-
beiten für einen Weiterverkauf im Auto-
haus? Ist es kostengünstiger, den Wagen 
per Internet zu veräußern oder zu expor-
tieren? Um Autohäusern und Werkstätten 
das Kerngeschäft, den Verkauf von Neu- 
und Gebrauchtwagen sowie Reparaturen, 
zu erleichtern, übernimmt der TÜV 
Rheinland deren Gebrauchtwagen-
Management. „Unsere Mitarbeiter wickeln 
im Betrieb die komplette Prozess-Steue-
rung ab“, sagt Paul-Heinz Schell, Geschäfts-
führer der TÜV Rheinland Schaden- und 
Wertgutachten GmbH. „Das beginnt beim 
professionellen Einkauf nach einer quali-

fizierten Erstbewertung gemäß TÜV 
Rheinland-Standard und einheitlicher 
Preisermittlung an allen Unternehmens-
standorten.“ 

Vor der endgültigen Fahrzeugabgabe 
im Autohaus checken die TÜV Rheinland-
Experten bei der Zweitbewertung unter 
anderem, ob tatsächlich sämtliches, zuvor 
registriertes Zubehör wie Navigationssys-
tem oder Winterreifen mit an Bord ist, 
fertigen ein Übergabeprotokoll an und 
melden den Wagen ab.

Kontakt: TÜV Rheinland Paul-Heinz Schell, 
schell@de.tuv.com, Tel. 02 21/8 06 27 36

Ein effektives Gebrauchtwagen-Management führt zu 
kürzeren Standzeiten und höheren Margen
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