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ELEKTRONIK-
KOMPETENZ FUR ALLE

INVESTITIONSHILFE, SOFT-

WARE, SCHULUNG, HOTLINE

Diagnosetechnik, Software, Schulung: 
CARAT unterstützt Sie im Bereich der Fahrzeug-
elektronik. Ob Geräte, Investitionen oder
Know-how – sprechen Sie mit uns. Ihren 
nächsten CARAT-Händler finden Sie im Internet
unter www.carat-gruppe.de
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