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CARAT TRUCKDRIVE SYMPOSIUM 2016

Mit Laptop und Lederhose

Zum Jahresende lud die Carat Gruppe ihre Nkw-Partner zum Truckdrive-Symposium nach Kassel. Uber 120
Nkw-Partner trafen sich zum kollegialen Austausch und lieBen sich bayerisch inspirieren.

enn ein Unternehmen aus
W Baden-Wiirttemberg nach Hes-
sen zu einem Symposium mit
bayerischem Einschlag einlddt und iiber
120 Partner aus allen Bundesldndern dem
Ruf folgen, kann man fast schon von einer
multi-nationalen Veranstaltung reden.
Zum Jahresende hat die Carat Gruppe ihre
Truckdrive-Partner nach Kassel gerufen.
In seiner Begriifiung erkldrte Carat-
Geschiftsfithrer Thomas Vollmar: ,,Das
Truckdrive Symposium ist fiir uns eine
Gelegenheit, gemeinsam mit unseren
Partnern auf das Jahr zuriickzublicken

Der Marketing Award ging an die Vertreter von
Sonax und Lumileds Germany.
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und uns fir die gute Zusammenarbeit zu
bedanken.“ Mit Blick nach vorne ging er
auf eine der groflen Herausforderungen
der Zukunft ein: ,,Die Digitalisierung ist
das Thema, was uns die nichste Zeit in-
tensiv beschéftigen wird. Auch innerhalb
der Carat sind wir schon positiv infiziert
von dem, was da auf uns zukommt. Wir
mochten uns ganzheitlich daran beteili-
gen’, so Vollmar.

Stephan Bens, Leiter der Nkw-Systeme
bei Carat, sicherte den Partnerbetrieben
eine weiterhin verldssliche Zusammen-

arbeit zu und blickte voraus in das Jubila-
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Ziinftiger Ausklang: Bayerischer Abend mit
Fingerhakeln und MaB3krugstemmen

Fotos: Dieter Vathroder

Carat-Geschéftsfiihrer Thomas Vollmar betonte
die wachsende Bedeutung der Digitalisierung.

umsjahr 2017: ,Fiir 2017 steht uns ein
grof3es Ereignis ins Haus, wir sind froh 20
Jahre Carat mit Thnen feiern zu kénnen.
Dazu sind wir bereits 2016 mit Jubildaums-
aktionen gestartet, denn das Jubildums-
jahr mochten wir gemeinsam mit Thnen
marketingtechnisch umsetzen. Ein Hohe-
punkt wird die Jubildums-Leistungsmesse
2017 in Kassel sein.“ Bens betonte aufler-
dem die Bedeutung eines qualifizierten
Marketings fiir den erfolgreichen Verkauf
und leitete so tiber zur mit Spannung er-
warteten Verleihung des Marketing
Awards. Die Preistrager Sonax und Lumi-
leds Germany mit der Marke Philips hat-
ten die Carat und ihre Partner durch her-
ausragende Leistungen im Produktmarke-
ting tiberzeugt.

Spitestens mit Keynote-Speaker Hein-
rich Kiirzeder wurde es dann richtig bay-
erisch. Der Vertriebsprofi zeigte, wie die
Bayern Laptop und Lederhose charmant
und erfolgreich kombinieren.

Bayerischer Abschluss
Auf der Niester Konigs-Alm erlebten die
Giste zum Ausklang einen urbayerischen
Abend. Dort durften die Teilnehmer mit
typischen Hiittenspielen wie Bierfafirol-
len, Fingerhakeln oder Maflkrugstemmen
ihre Teamfdhigkeit unter Beweis stellen.
Dazu gab's Live-Musik und Bier vom Fass.
Dieter Viithroder |

Keynote-Speaker Heinrich Kiirzeder referierte
iiber das Thema Vermarktung auf bayerisch.
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Mit Kommentierung der

ZDK-AGB!

Werkstattgeschafte

Rechtsfragen rechtssicher fuhren!
der Kfz-Werkstatt

mit Erlauterung der Kfz-Reparaturbedingungen

K. Martin Hake
Rechtsfragen der Kfz-Werkstatt

mit Erlauterungen der Kfz-Reparaturbedingungen

Sei es beim Abschluss eines Kfz-Werkstattvertrages oder der Repara-
tur von Unfallwagen - Sie erhalten mit dieser Neuauflage das Riistzeug,

Us um juristische Probleme erst gar nicht aufkommen zu lassen. So sind

a__ép A”-"HI_A = Sie fir juristische Fallen gewappnet und konnen im Tagesgeschaft
s rechtssicher handeln. Wichtig sind insbesondere die Sicherung von

Forderungen sowie die Vermeidung von Schaden durch Haftungsfalle.

e Kommentierung der aktuellen Kfz-Reparaturbedingungen
des ZDK, Stand 11/2015.
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